La Repubblica — Affari & Finanza Data  29/01/2007
Pagina 21
Foglio 1/1
AFFARI & FINANZA | 20 GENNAIO 2007 Multimedia | 21
C O M P A N ! E &
pagine a cura di Glaudio Gerino
Contratti vincolanti tra le parti per coniugare i due aspetti
& Zoom/con la mediazione di strutture consulenti chiamate a vigilare - Robot ne\)vs
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Etica e business, leaziende scoprono

i “patticoncrets” con Legambiente

FRANCESCA TARISSI
Comc riuscire ad abbinare etica e busi-

ness? Facendo in modo che il secon-

do investa sulla prima perché certo di
trarmme vantaggio. Facile a dirsi, pit difficile
ad operarsi.

Per uscire dall’impasse e cominciare sul
serio a parlare di etica applicata alle impre-
se, una societda di Milano, la B2Comunica-
zione, ha cosi elaborato una nuova strategia
che apre le porte ad un modo pit pratico e
fattivo di guardareallintera faccenda e che,
l)cr tale motivo, potrebbe rivelarsi vincente.

n sostanza, la struttura di consulenza, nata
dalla partnership tra AIDA Partners e B2
Comunicazione, progetta "patti etici con-
creti” tra organizzazioni ¢ stakeholder per
rendere la responsabilita sociale misurabile
e finalizzata alla creazione del valore.

Nonsolo: percome ¢ sta-
to congegnato, il progetto,
denominato E2B (Fl'iihics to
Business), trasforma il
CSRE in un’obbligazione
che I’'azienda firma davan-
ti all’avvocato (lo studio
Maccabruni&partners) e
che ha la sua controparte in
Legambiente.

E” un po’ I'uovo di Colombo: se il pro-
blema ¢ trasformare 1’ intento etico in una
realtd, ecco che occorre un contratto vinco-
lante tra due parti— I'impresa e Legambien-
te - e un terzo esterno che vigila (un labora-
torio specializzato, un'universitd o altra
struttura super partes). E chi sbaglia paga
pegno: una volta che [*azienda ha stabilito
mnvestimento economico, tempi ¢ modi del-
I"'impegno che si sente di assumersi per mi-
gliora.re in senso etico un ramo specifico

ella sua attivita, nel caso in cui non adem-
pisca, dovra fare fronte ad un programma
prestabilito (la costruzione di un pozzo in
Africa, la provvigione per un mese di cibo

Una proposta
uhiull:lz
pariners e
Comunicazione
accolta dagli
ambientalisti

er una mensa o qualunque altra forma di

buona azione”). "E2B porta reputazione e
quindi denaro”, spiega Pier Luigi Ratti, di-
rettore divisione ricerche di B2Comunica-
zione. “Abbiamo misurato unarelazione tra
I"andamento del titolo diun‘azienda e I'im-
magine rimandata dalla sl.am‘ra eanchetrai
volumi di presenza sui media e i volumi
scambiati (titoli venduti in una giornata di
un’azienda, ndr)”, interviene Riccardo Ta-
verna direttore e geniaccio di B2Comunica-
zione: “questa relazione non ¢ assoluta ma
I"abbiamo comunque riscontrata in ben il
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65% dei casi campione analizzati; cid signi- |l sito di AIDA
fica che con un programma come E2B le  Partners che
aziende vincono sempre, perché se iun- offrela
gono 'obiettivo hanno comunque nmiglio-  mediazione
rato un settore specificodella loro attivitie  etica-business

senon lo raggiungono, mantenendo fede al-
I"impegno etico stabilito come “penale’, av-
vantaggiano la propria immagine e ne ac-
quistano in credibilita™,

ab
ﬂ FOCUS/ Le due aziende collaboreranno su server ad alte prestazioni. Finisce
cosi I'esclusiva di AMD all'interno della multinazionale di Stanford

Il ritorno di Sun neipianipluriennali di Intel

LEOSORGE
Sun ed Intel ricominciano a lavorare in-

sieme, secondo un piano pluriennale
presentato dai rispettivi presidenti, Jo-
nathan Schwartz ¢ Paul Otellini. Solo due an-
ni fa ['azienda di

Stanford aveva dato I'e-

sclusiva ai chip AMD,
sempre a fianco dei suoi
UltraSpare, tagliando
fuori Intel. Oggi Sun

pieghera i chip Xeon su
server ¢ workstation, e |
settori tecnici delle due
aziende collaboreranno
sui server ad alte presta-
zioni. La tensione tra le
due aziende potrebbe es-
sersi rilassata anche per

I"abbandono di Scott McNealy, che mal sop-
portava il chipmaker di Santa Clara.

Dal punto di vista del numero di chip, per
Intel questo & un affare di piccolo cabotaggio,
un ordine di grandezza inferiore al business
con Apple; comungue la notizia non fa piace-
re ad AMD, né al suo portafoglio, né alla sua
immagine.

Ma il succo dell’annuncio & altrove: le due
aziende lavoreranno insieme per ottimizzare
Ie rispettive tecnologie di fascia alta partico-
larmente in due aree, finanze ¢ telecomunica-
zioni. Sitratta disegmenti ai quali Intel& mol-
to interessata ¢ Sun ¢ particolarmente forte.
Dal suo canto, Intel promuoverd commer-
cialmente Solaris tra i suoi produttori OEM.

1] presente, invece, vede Ia collaborazione
su pil tecnologie, tra le quali la virtualizza-
zione, 'accelerazione /0 e il Demand-Based
Switching di Intel e Java e NetBeans di Sun.

Mini robot volanti
perunaguerracieca

anno dimensioni ridottissime, sono
in grado di uccidere un uomo in po-
chiistanti, neutralizzare letruppene-
‘miche senza difficolti e rendersi irreperibi-
li con grande destrezza. 1l loro nome &
MAYV, sigla che sta per Micro Air Vehicles,
e rappresentano lanuova frontiera della ro-
botica da guerra. Settore questo, che non
conosce sosta,
Qualche
esempio? ng
i
sta gia utilizzan-
do per le missio-

ni di ricogmizio-
ne in %mr::
stan. | Tali

tor, come sono
stati sopranno-
minati, vengono
controllati in re-
moto da game-
simili a quel-
i utilizzati per i
videogiochi e
presto porteran- ]
no a bordo cariche di esplosivo C4. [sraele
conta invece di averne svariate unita entro -
i prossimi tre anni per usarli contro i terro-
risti, mentre gli Stati Uniti hanno allo stu-
dio delle micro munizioni di cui dotare i
mini robot volanti. . f
Lo scenario che si schiude, risulta cosi
quanto mai inguietante. Perché la domanda
che ci si pone &: chi pensa ai civili? Come
impedire che il futuro impiego dei Mav pos-
sa causare morti innocenti tra le popolazio-
ni dei paesi comnvolti nei conflitti? Senza
contare il rischio che le medesime macchi-
ne possano essere sfruttate dall’avyersario
incombine conarmichimicheobiologiche,
(fonte: Wired)
(francesca tarissi@tiscali.it)




